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Bakalaf Jan Vopelka se ve své praci zabyva problematikou komunikace a marketingu ve
stavebni spole¢nosti, specializované na jeden ze stavebnich systémt dfevostaveb. Hlavnim
divodem byla jeho dlouholetd spoluprace se spoleénosti Europanel s.r.o., kde se rozhodl cil
své diplomové prace naplnit. Zadanym cilem byla po teoretickém vymezeni analyza vyse
zminéneho podniku a predev$im zavéry vedouci k podpoie spole¢nosti a navyseni prodeje.

V teoretické &asti autor vysvétluje jednotlivé pojmy, které definuji prostiedi podniku a
stavebniho trhu, ktery je stavebnimi technologiemi doslova piesyceny. Zahrnul zde také &asti
fizeni a vedeni, kter¢ nezbytné k této problematice patfi. Déle se zaméfil na pojem
komunikace, uvedl i nejCastéj$i bariéry v komunikaci a moznosti jeji zlepSovani. Poté
chronologicky popsal Cast marketingu, kde se zaméfil predev$im na segmentaci trhu a
komunika¢ni mix.

V praktické ¢asti nejprve autor analyzoval jim vybranou spole¢nost Europanel s.r.o., vietné
jejtho stejnojmenného systému EUROPANEL. Zhodnotil stav komunikace spole¢nosti a
provedl SWOT analyzu. V dal§i ¢asti vypracoval hypotézy, které pak ovéfil pomoci dvou
dotaznikovych Setieni. Jedno z nich se tyka obecného pruzkumu vystavby domi a druhé jiz
ptimo systému EUROPANEL. Nésledné vysledky svého prizkumu uvedl v gratické podobé.

V dil¢ich zavérech autor shrnul zhodnoceni kazdého z dotaznikovych Setieni. Za dilezity
povazuje autor jiZz samotny zdjem respondentli o ovéfeny stavebni material a nizké provozni
nédklady na vytapéni. Druhé Setieni je stéZejni z hlediska vlastniho naplnéni cilti prace. Zde
zjistil vysokou spokojenost zakaznikli spole¢nosti Europanel s.r.o., ktefi své domky jiz
realizovali. Na zakladé téchto zavéri se diplomant rozhodl vytvofit propagacni video, ve
kterém dokazuje vyhody zminéného systému, potvrzené piimo od majitelli domu.

Autor si vybral nelehky Gkol. Prace s potiebami zakazniki je velmi naro¢né téma, ke kterému
je nutno piistupovat s respektem. Nicméné pii postupnému vyvoji prace dospél k potiebnym
zavérim, na zékladeé, kterych vzniklo propagacni video, které poukazuje na spokojenost
zakaznik( obyvajicich domy ze systému EUROPANEL. Autor pouZil vhodnou literaturu a
uvedl veskeré pouzité zdroje, které vyuzival. Prace je zdafiild s propracovanou logickou
strukturou. Velky vyznam kladu na moZnost vyuZiti koneénych zavérit véetné propagacéniho
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videa v praxi. Psany jazyk: ¢eStina.

Celkové hodnoceni prace: Ze vSech vySe uvedenych divodh praci k obhajobé doporucuji.



Klasifikaéni stupen ECTS: 4/1
Dopliiujici otdzky a naméty k obhajobé a rozpravé:
1) Pro¢ se domnivate, Ze by praveé systém EUROPANEL mél mit na ¢eském trhu své misto?

2) Na ktery z prvkt komunika¢niho mixu by méla spolecnost Europanel s.r.o. klast nejvetsi

diraz a proc?
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